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ตัวอยางหัวขอที่สามารถนําไปประยุกตใชในการเขียนแผนธุรกิจที่จะตองนําสง 

บทสรุปสําหรับผูบริหาร 

 แนวคิดเกี่ยวกับธุรกิจสินคาหรือบริการที่จะขาย 

 กลุมลูกคาทีค่าดหวัง 

 นโยบายการตลาด 

 วิธีการหรือกระบวนการในการผลิต รวมถงึเครื่องจักรอุปกรณที่ตองใช 

 

ขอมูลทางการตลาดของคูแขงขัน 

มุมมองทางดานการตลาด 

 ผลิตภัณฑหรือบริการ 

 ราคาขาย 

 สถานที ่

 การสงเสริมการขาย 

 

ตัวเลขทางการเงิน 

 รายไดที่คาดวาจะได 

 คาใชจาย กําไร ขาดทุน 

 จํานวนเงินลงทุนที่ตองการ 

 กระแสเงินสดที่คาดวาจะไดมาหรือใชไป 

 



ประวตัิกิจการ / ภาพรวมของกิจการ 

 ความเปนมาของการกอตั้ง / จดทะเบียน 

 การเล็งเห็นโอกาสทางการตลาด 

 การคิดคนการพัฒนาผลิตภัณฑ 

 ขอมูลเกี่ยวกบัเปาหมายในระยะยาวที่ตองการจะเปนในอนาคต 

SWOT ANALYSIS การวิเคราะหจุดแข็ง จุดออน โอกาส และอุปสรรค 
การวิเคราะหกิจการภายใน การตรวจสอบความสามารถความพรอมของกิจการในดานตางๆ 

 จุดแข็ง 

 จุดออน 

การวิเคราะหกิจการภายนอก 

 โอกาส 

 อุปสรรค 

วัตถุประสงคหรือเปาหมายธุรกิจ 

 เปาหมายโดยรวมของกิจการ 

 เปาหมายเฉพาะดานในแตละแผนก/ลักษณะของงานแบงเปน 

 เปาหมายระยะสั้น 1 ป 

 เปาหมายระยะกลาง 3-5 ป 

 เปาหมายระยะยาว มากกวา 5 ป 

แผนการตลาดและการวจิัย 

 แผนการตลาด 

 มุมมองทางดานการตลาด 

 ความตองการผูบริโภคเพื่อสนองความตองการ 

 การวิจัย การวิเคราะหเพ่ือกําหนดทิศทาง 

 ผลิตภัณฑหรือบริการ 

 ราคาขาย / เมนู 

 สถานที่ / ราน / จํานวนรานตนแบบหรือ สาขา 

 การสงเสริมการขาย 

 

 

 



แผนการบริหารจัดการและแผนการดําเนินงาน 

 โครงสรางองคกรและผูบรหิาร 

(สถานที่ตั้ง โครงสรางองคกร และทีมผูบริหาร แผนดานบุคลากร จํานวน เวลาทํางาน คาตอบแทน 
ความรู ความสามารถ ทักษะ เครื่องมือ เครื่องจักร อุปกรณ ซ้ือ เชา เชาซื้อ) 

แผนการผลติและปฏิบตักิาร 

 แผนการผลิต (กระบวนการแปลงสภาพวตัถุดิบและทรพัยากรในการผลิต) 

(ประเด็นสําคญัคือ คุณภาพ การออกแบบสินคาและบริการ การออกแบบกระบวนการผลติ การตัดสินใจ
เรื่องกําลังการผลิต การออกแบบผังของสถานประกอบการ การออกแบบระบบงานและวางแผนอัตรา
กําลังคนในกระบวนการผลติ) 

แผนการเงิน 

งบประมาณการใชจายทั้งหมด 

 ยอดขาย (จากแผนการตลาด) 

 ตนทุนขาย (จากแผนการผลิต) 

 คาใชจายในการขายและการบริหาร (จากแผนบุคลากร) 

 กิจกรรมพัฒนาและสงเสริมการขายตางๆ 

 คาใชจายดอกเบี้ย (จากอัตราดอกเบี้ย) 

 วงเงินกูเดิมกับวงเงินกูที่จะขอมาเพิ่มใหม 

 วิเคราะหระยะเวลาคืนทุน 

แผนการขยายธุรกิจในอนาคต 

การขยายสาขา - กรุงเทพฯ จํานวนสาขา 

  - ตางจังหวัด จํานวนสาขา 
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